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iXEN cède Leyton au management et aux actionnaires historiques 

accompagnés de Pragma Capital  

 

Leyton, spécialiste du conseil opérationnel en recherche d’économies 

(principalement sur charges sociales, fiscales, accidents du travail, crédit impôt  

recherche) pour le secteur privé et public, fait l’objet d’une recomposition de son 

capital qui permet au management et aux actionnaires historiques de prendre la 

majorité du capital. 

 

Créé en 1997, le cabinet est aujourd’hui l’un des principaux conseils généralistes, 

proposant une large palette de solutions d’optimisation aux entreprises et collectivités 

locales, dans plusieurs domaines : social (optimisation des charges sociales et 

tarification des accidents du travail), fiscal (TVA, taxe sur les salaires, taxe foncière,…), 

financement de l’innovation (crédit impôt recherche), achats non stratégiques 

(télécom, énergie,…). Son succès repose notamment sur l’expérience et la formation 

continue de consultants spécialisés, qui appliquent une méthodologie propre, 

structurée et éprouvée. Le Chiffre d’affaires du Groupe devrait s’élever à plus de € 50 

millions à fin juin 2009. 

 

Depuis l’entrée au capital, fin 2006, d’iXEN en tant qu'actionnaire majoritaire et de 

Capzanine, le cabinet a connu une forte croissance de son chiffre d’affaires par 

l’élargissement de son offre, tout en faisant progresser sa rentabilité. Le cabinet 

dispose désormais d'implantations en Irlande, au Canada et au Maroc.  

 

A l'issue de ces deux ans, les actionnaires ont convenu de la reprise du capital par le 

management associé à Pragma Capital, accompagné de Gimv en tant que co-

investisseur, pour aborder une nouvelle phase de développement du groupe. Celle ci 

passera notamment par une intensification de son développement commercial (en 

France et à l’international), la montée en puissance de son offre produits et le 

lancement de nouvelles activités à fort potentiel de croissance. 

 

 


